
事業者名 受講者名

所在地
TEL （ ） －

FAX （ ） －

業種
従業員数

e-mail

個別訪問
相談会の希望

希望する ・ 希望しない

相談会
希望時間 9:00～10:00 ・ 10:30～11:30 ・ 13:00～14:00 ・ 14:30～15:30 ・ 16:00～17:00

※ ご記入いただきました個人情報は慎重に取り扱い、本セミナーの運営・管理、その他情報提供のみに使用いたします。

小諸商工会議所 行 FAX: 0267-23-9030「写真撮影実践セミナー」申込書

【主催・お問合せ】 小諸商工会議所 〒384-0025 長野県小諸市相生町３丁目３−１２ TEL:  0267-22-3355

集客や販売方法がますます多様化する中、ホームページやSNSを活用した販促は、いまや事業の成長に欠かせない手段

となっています。そんな中、お客様に魅力をPRする強力なツールが「写真」。でもなんだかイマイチ残念な写真になっていま

せんか？「映える」写真の撮り方にはちょっとしたコツがあるのです。お金をかけず誰でも上手になりますよ！見た目のよい

画像は直感的に情報を伝える力を持っています。本セミナーではお客様の「気になる！」を引き出し、商品・サービスの魅力

アップにつながる撮影の方法と販促への活用方法をお伝えいたします。また、希望者の方を対象に、講師による個別訪問相

談を実施し、個別企業に合わせた改善手法の提案・助言を行います。

【カリキュラム】

フリガナ フリガナ

プロカメラマン直伝！

売れる写真を撮るには

パクる・シンプル・確かめる

時間とお金をかけない撮影方法（実習）

スケッチブックや100均グッズを使います

商品別の撮影方法をレクチャー

群馬県出身。都内の写真専門学校、写真事務所を経て1988年に
帰郷。百貨店・通販を撮影する会社に入り、最後は官庁・病院担当
の営業をし、2003年に独立し現在に至る。商工会議所・商工会
などで撮影力をアップする講習を、また最近ではiPhoneなどの
スマートフォン写真講習を実施。その丁寧な講義に定評がある。

売れる！写真撮影実践セミナー

株式会社エイチ・エーエル講師

プロカメラマン

個別訪問相談会

令和7年度伴走型小規模事業者支援推進事業

※ご自分のご商売で扱っている商品または同等の物・商品により微妙に撮法が異なり
ます。より実践的なセミナーとするため必ずお持ちください。
※スマホ・タブレットは、必ず充電してお持ちください

令和７年 ７月２３日（水）セミナー 14：0０～16：0０

７月２4日（木）9：0０～1７：0０（1枠1時間）

小諸商工会議所 ３階研修室 (小諸市相生町3-3-12)会 場

小規模事業者対 象 15名定 員

受講料

無料

【持ちもの】

①撮影したい商品, ②スマホ・タブレット

※役員・パートアルバイトは除く

業種 従業員数

名

お申込書をFAX、
またはQRコード
からお申込ください

申込
方法

森下 齊 もりした ひとし


	スライド 1

